
事業所名

氏名

１　事業内容など 金額(万円) 調達の方法 金額(万円)

　 自己資金 　

設 親、兄弟、知人、友達等からの借入

備 　 （内訳・返済方法）

資 ・

金 ・

㈱日本政策金融公庫からの借入 　

・

運 他の金融機関からの借入 　

転 （内訳・返済方法）

資 ・

金 　 ・

・

・

・

　 合計 　

４　現状の損益（見通し）（月平均）【損益計画の立案力・妥当性・継続性】

・

・

・

・

・

・

経 ・

　 ・

・

・

・

費 ・

２　販売先・仕入先（予定含む） ・

・

(注)個人営業の場合は、事業主の分は含めません。

ほかに参考となる資料がございましたら、計画書に添えてご提出ください。

３　必要な資金と調達の方法【自己資金力・資金調達力・借入の妥当性】

売上高、売上原価(仕入高)、経費を計算された根拠を
ご記入ください。

軌道に乗った後
(３年～５年後）

(万円)

開業当初(現状)
(万円)

その他

・

合　計③

　 　

人件費(注)

利益①-②-③

・

家　賃

支払利息

・

［平成　　　　年　　　　月　　　　日　作成］

（内訳）

・

・

合計

・

・

・

・

・

・

・

売　上　高　①

売上原価②（仕入高）

・

・

（内訳）

商品仕入、経費支払資金など

事　業　計　画　書　（開　業）

開業開始時期（予定） 平成　　　年　　　月

・

あなたのプロフィール（経歴・経
験）【人的ネットワーク・公的資格・
事業経験】

・

・

開業される動機はなにですか
【モチベーション・持続力】

・

・

・

・

・

・

事業コンセプト（だれに対して、何
を、どのように提供するのか等）
【販路・マーケット有無/規模/成長
性】

・

・

・

・

・

・

お取扱いの商品・サービスを具体
的にお書きください。（他社との違
いや強みなど）【新規性・独創性・
営業力・ネット活用】

・

・

・

・

・

・ ・

事業化にあたっての課題は何で
すか【販路開拓・財務能力・営業・
プレゼン・情報収集・資金調達・人
材確保・家族協力・問題把握力】

・

・

・

・

・

・

・ ・

販売先

・

仕入先

・

・ ・

・ ・


