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伊丹市立産業振興センター（指定管理者：伊丹商工会議所）

先着30名定　　員

売上を上げたい方、商品サービスの訴求力を高めたい方　他対　　象

お一人様1,100円（税込）
（受講料は支払締切日までに指定口座へお振込みまたは窓口へお越しください。
  なお、締切後のキャンセルによるご返金はお受けできかねますのでご理解のほどお願い申し上げます。）

受 講 料

申込・支払締切 令和５年５月30日（火） 

伊丹商工プラザ４階会議・研修室A
（伊丹市立産業振興センター）

主　　催

令和
５年６月６日（火）13：30～ 16：30開催

日時

会場

　市場にはモノが溢れ、ただ美味しいお料理や素晴らしい商品等を提供しているだけでは売れない時代です。それでも“価
値”がきちんと伝わっている商品やサービスは売上を伸ばし続けています。
　このセミナーは、最小限のコストで売上をアップさせ、独自の強みを活かしたお客様のココロをつかむキャッチコピー
が、今日からすぐ作れるようになるヒントが満載です！コロナ禍で339名の方がリアルで受講された大人気講座です！
　受講後に売上げを大きくアップさせて、POP１枚から事業拡大に成功されたキッチンカーオーナーを招いて、成功のコ
ツ等をたっぷりと生の声でお伝えします。
　その他、売上が前年比127％になったコツやPOPだけでみかんの売上を９倍に伸ばしたノウハウや成功事例等もご紹
介！POPを通じて簡単にはじめることができるコトマーケティングを一緒に体験してみませんか？
（※コトマーケティングとは、機能価値を伝えるのではなく買い手視点の「新しい体験（コト）を売る」マーケティング手法の事です） 

１．売れるPOPと売れないPOPの違いがわかる
２．他店と差がつく手書き看板を書くときのポイント
３．お客さまに喜んでもらいながら客単価をアップ
　 する方法とは
４．思わずファンになって
     しまう“お店づくり”の
    第一歩
５．売上が上がるPOPの
    書き方

思わず

二度見する

キャッチコピーと
POP活用セミナー
キャッチコピーと
POP活用セミナー

えっ？ 飲食店
・小売店のための

販路開拓セミナー

申込・問合せ 伊丹市立産業振興センター
〒664-0895 伊丹市宮ノ前2-2-2　伊丹商工プラザ４階　
Tel.072-773-5007　Fax.072-778-6262　HP. https://www.meditam.org/

カリキュラム 講　師

POP未来図代表
伊坂　光恵 氏

Happy kitchen Will
今坂　裕子 氏



①申込 ②支払（申込完了）
お客様からお支払・お振込を
いただき、確認が取れました
ら領収証を発行いたします。

当センターHP・TEL・FAX・来館のいずれかの
方法でお申込ください。※銀行振込をご希望
の方には口座番号をご連絡いたします。

③セミナー当日

当日会場へ
お越しください。

申
込
の
流
れ

申　込　書
伊丹市立産業振興センター FAX：（072）778-6262

※本申込書にご記入いただいた個人情報は、主催者からの各種連絡・情報提供のために利用し、それ以外の目的では利用いたしません。
※主催者の都合により内容を変更、または中止する場合がございます。（お申込みが著しく少ない場合、または天災の場合など。）

ふりがな

＠

事業所名

ご 住 所

参加者氏名

ＴＥＬ

支払方法 □ 当センター窓口　　□ 銀行振込

ＦＡＸ

Ｅ-ｍａｉｌ

〒　　　　－　　

セミナー当日直接つながるお電話番号をご記入ください

※当センターより連絡いたしますので、正確にご記入ください

令和５年６月６日（火）13：30～16：30
販路開拓セミナー：飲食店・小売店のためのキャッチコピーとPOP活用セミナー

阪急伊丹駅またはＪＲ伊丹駅から徒歩７分
伊丹市バス宮ノ前停留所下車すぐ

伊丹市立産業振興センター
〒664-0895 伊丹市宮ノ前2-2-2
TEL: 072-773-5007　FAX: 072-778-6262
https://www.meditam.org/

講師プロフィール

会場アクセス

兵庫県在住。POPマーケティングコンサルタント。５
社５業種において25年に渡り累計10,000件以上の
売り場作りと販促POPの製作を経て、飲食・小売店・サ
ロン・サービス業におけるお店の売上アップ、求人活
動に貢献。飲食店フランチャイズ本部在籍中は、コロ
ナ禍による、短期間で客単価アップ・商品券の売上を
大幅に拡大。テイクアウトの受注アップ・求人活動な
どでも成果を出し、その後、独立して活躍の場を拡げ
ている。書き方が動画でわかるYouTubeチャンネル
『POPの神様』から本の出版へ。

POP未来図代表

伊坂　光恵 氏
島根県在住。夫婦で脱サラしキッチンカーで起
業。伊坂講師からコトマーケティングのやり方
と考え方を学びPOPを活用してキッチンカーの
売上がアップし、コロナ禍危機を乗り越える。
この考え方とやり方は商売の原点であると同時
に自身の可能性に気づき事業拡大にも繋がっ
た。この考え方、自身の経験をお伝えすること
でキッチンカーオーナーさんへ売上アップや夢
を叶えるお手伝いをしている。

Happy kitchen Will

今坂　裕子 氏
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（伊丹市立産業振興センター）


